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4  GUIA PRACTICA PARA VENDER FUERA DE ESPANA

Introduccion

La “Guia practica para vender fuera de Espafa" es uno de los productos finales que
incluye el Proyecto Red de Apoyo a los Emprendedores en el Somontano en el que han
participado la Comarca de Somontano de Barbastro, el Ayuntamiento de Barbastro, la
Asociacion de Empresarios de Barbastro-CEOS-CEYME Somontano y el Centro de
Desarrollo Integral del Somontano y que ha sido financiado por el Ministerio de Industria,
Turismo y Comercio e Ibercaja. El objetivo principal del citado Proyecto es mejorar la
calidad del servicio de apoyo que se presta a los emprendedores y empresas del
Somontano y responder en mayor medida a sus necesidades a través de la cooperacién de

los diferentes centros especializados de atenciédn al emprendedor en el territorio.

Esta “Guia practica para vender fuera de Espafia” pretende contribuir a despertar el
interés de las empresas del Somontano hacia la exportacion, poniendo a su disposicidén
informacién que recoja todos los aspectos que deben contemplarse en la exportacion,
tanto en la U.E como fuera, documentos y tramites a realizar, las herramientas de apoyo y

las peculiaridades de los mercados.
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Exportar: itu tambien puedes!
En un mundo cada vez mas globalizado en el que, cada vez mas,
los productos que consumimos provienen de paises diferentes la
internacionalizacion se convierte en un factor indispensable para
la supervivencia de la pequefia y mediana empresa.
Si exportas:

® Incrementaras las ventas de tu empresa.

® Dependeras, en menor medida, de las debilidades del
mercado interior.

® Mejoraras la posicion competitiva dentro del mercado
nacional como consecuencia de la reduccion de los costes

unitarios.

® Alargaras la vida del producto al poder posicionarlo en
mercados donde éste no se haya saturado.

® Mejoraras la organizacion de tu empresa y la haras mas
eficiente.

® Mejoraras la imagen y prestigio de tu empresa.

Principales figuras involucradas en
la compraventa internacional

Para que tu producto llegue al cliente, tendras que apoyarte en
los servicios que prestan:

Empresas de transporte y transitarios

Proyectan, coordinan, controlan y dirigen todas las operaciones
necesarias en la logistica internacional de mercancias y se
encargan del flujo documental requerido.

Entidades financieras
Gestionan el medio de pago, financian la venta y cubren el
riesgo de cambio y comercial.

Compainias de seguros
Aseguran los riesgos de transporte y de impago.

Aduanas

Recaudan los aranceles (impuestos que paga un bien al
internarse en el mercado de un pais), asi como los impuestos
indirectos (IVA e impuestos especiales). www.agenciatributaria.es



Debes saber qué es el cadigo
arancelario

Este cddigo es el carné de identidad de las mercancias, que las
identifica de manera Unica y universal, de tal manera que
refiriéndose a él en cualquier parte del mundo se sabra de qué
mercancia exactamente estamos hablando.

Capitulo

Partida

HS code

CODIGO ARANCELARIO
compatible con vino tinto
DO Somaontano de grado alcohdlico
adquirido = 13% vol.

Este cddigo determinard la documentacidn necesaria para la
exportacion del producto, asi como las tasas e impuestos a
pagar en la aduana de importacion.
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Qué son los Incoterms

Los incoterms son términos de comercio internacional que
ayudan a clarificar los puntos basicos en cuanto al reparto de
gastos y responsabilidades en wuna transaccion comercial
internacional.

Elncoterms® 2010

by the International Chamber of Commerce (ICC)

- Aunque aconsejable, la utilizacién de los INCOTERMS
no es de obligado cumplimiento.
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<f™Incoterms® 2010

by the International Chamber of Commerce (ICC)

Modalidad
de

transporte

Mercancia
acondicio-
nada para

Su venta

La carga en
almacén
del

vendedor

Transporte
Interior en

origen

Formalidades
aduaneras
de
exportacion

Gastos de
manipula-
cién en

origen

Transporte

principal

El seguro
dela

mercancia

Gastos de
manipula-
cién en
destino

Formalidades
aduaneras
de

importacion

Transporte
interior en

destino

Entrega
de mercan-
cia al

comprador

EXW
Polivalente

FCA
Polivalente

FAS
Maritimo

FOB
Maritimo

CPT
Polivalente

CIP
Polivalente

CFR
Maritimo

CIF
Maritimo

DAT
Polivalente

DAP
Polivalente

DDP
Polivalente

- COMPRADOR

NEGOCIABLE

L



SJQUIERE

%uw‘or;l EW&




|
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La Union Europea

La Union Europea estd compuesta por:
Francia, Alemania, Holanda, Italia,
Bélgica, Luxemburgo, Dinamarca,
Irlanda, Reino Unido, Grecia, Portugal,
Espafa, Austria, Finlandia, Suecia,
Republica Checa, Estonia, Chipre, Letonia, Lituania, Hungria,
Malta, Polonia, Eslovenia, Eslovaquia, Rumania y Bulgaria.

Es importante tener en cuenta que el Territorio Aduanero
Comunitario no coincide con la suma de los territorios de los
Estados Miembros.

Asi, por ejemplo, Ceuta y Melilla no forman parte del territorio
aduanero de la Comunidad, mientras que el Principado de
Mdnaco, sin ser miembro, esta incluido en el territorio aduanero
comunitario.

La consecuencia logica de la creacion de la Unidon Aduanera
Comunitaria es la instauracion del Arancel Aduanero Comun, de
modo que en toda la Unién se aplican las mismas normas para
clasificar productos, los mismos tipos arancelarios, normas y
derechos.

consideran exportaciones e importaciones,
sino expediciones e introducciones.

¢Como afecta el IVA a una venta
intracomunitaria? éQué es el censo
VIES?

Para que puedas emitir facturas sin IVA, tanto td como tu cliente
tendréis que daros de alta en el Censo de Operadores
Intracomunitarios de IVA, conocido como Censo VIES — VAT
Information Exchange System.

CBzztseasn

NIF de la empresa

Indicativo
correspondiente a Espania

T

Numero de identificacion a efectos de IVA intracomunitario

Si deseas registrar tu empresa como operador intracomunitario
de IVA, solicitalo en la Agencia Tributaria a través del Modelo
036, en su hoja 5, cumplimentando las casillas 582 y 584.

Antes de emitir la factura, puedes comprobar la validez del NIF-
IVA del comprador en:

https://aeat.es/viesdist.html
http://ec.europa.eu/taxation_customs/vies/



¢Qué es el Sistema INTRASTAT?

El Sistema INTRASTAT (Informacién Estadistica
Intracomunitaria) sirve para conocer el volumen de comercio
realizado entre los paises miembros ante la supresion de los
controles en frontera.

Existen umbrales para determinar la obligacion de presentar la
Declaraciéon INTRASTAT. De modo que, si no los alcanzas, no es
necesario que la presentes.

La compraventa entonces, se reflejara en la declaracion
recapitulativa de IVA intracomunitario, Modelo 349.

‘ Anualmente, la Agencia Tributaria
( N fija estos umbrales y los publica
‘eenci Tnbutnn - an gl Boletin Oficial del Estado.

éDénde y cuando se presenta?

Con caracter general, la presentaras mensualmente ante la
Oficina INTRASTAT durante los 12 primeros dias naturales del
mes posterior al de declaracion.

.. Ejemplo: si una empresa hasta el mes de junio de 2011

Q hubiese facturado 280.000 euros a un cliente
comunitario, tendria la obligacion de presentar la
declaracion INSTRASTAT por el importe de las
operaciones intracomunitarias del mes de junio, asi
como la obligacion de presentarla en los meses
restantes del ejercicio 2011.

GUIA PRACTICA PARA VENDER FUERA DE ESPANA

¢Qué documentos son necesarios
para vender dentro de la UE?

La libre circulacion dentro de la Unién Europea conlleva un gran
alivio documental, aunque siempre seran necesarios ciertos
documentos:

® | a factura comercial
En el trafico intracomunitario, es un documento contable
obligatorio para justificar el caracter comunitario de la operacion.

Emitirds la factura sin IVA si el comprador te facilita el nimero de
identificacion del censo VIES a efectos de IVA intracomunitario.
Si no es asi, se debera incorporar dicho impuesto.

® | os documentos de transporte
Dependen del medio de transporte utilizado: terrestre, aéreo o
maritimo.

® |ista de contenidos conocida como Packing List
Aporta informacién adicional no requerida legalmente,
denotando transparencia en la operacion.

Ademads, existen requisitos documentales especificos que
acompafian a determinadas mercancias, como pueden ser:

» Certificado de control CEE/SOIVRE para frutas y hortalizas.

» Certificado CITES para especies amenazadas de fauna vy flora.
e Modelo 500 para productos sujetos a impuestos especiales de
fabricacion como el alcohol o el tabaco.

« Certificados de Inspeccion Sanitaria y Fitosanitaria.
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¢Qué es vender fuera de la UE?

Exportar es vender productos o prestar servicios fuera de la
Unién Europea.

En definitiva, la diferencia esencial entre la exportacion y la
venta intracomunitaria reside en la existencia de las aduanas:
puertas de entrada a los paises.

Con el fin de atenuar las dificultades que esto entrafia, existen
organizaciones, como la Organizacion Mundial del Comercio
OMC, que velan por reducir los obstaculos establecidos.

En ese sentido, los paises o bloques econdémicos firman
acuerdos para facilitar el intercambio comercial, desde acuerdos
preferenciales hasta incluso tratados de libre comercio.
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¢Con qué barreras puedo encontrarme?

A pesar de todos los esfuerzos, siguen persistiendo algunos
factores que actuan como freno a la liberalizacion comercial y
dificultan el movimiento de las mercancias entre los paises, con
el fin de proteger su mercado interior.

Asi, puedes encontrarte con:

Barreras aduaneras: restricciones impuestas por los propios
paises importadores, mediante impuestos, aranceles, o
contingentes.

Barreras técnicas al producto: reglamentos que se imponen a
través de una legislacion como normas técnicas, medidas
sanitarias o procedimientos de homologacion.

Ejemplo: la entrada a

Uruguay de Ila partida

)~
I

2204.21.78.10, vino tinto DO Somontano de grado
alcohdlico adquirido £ 13% vol. procedente de Espafia
esta gravada con un arancel de un 20% de su valor en

aduanas

13
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¢Qué documentos son necesarios
para esta exportacion?

® La factura comercial
Documento comercial y contable que emitirds sin IVA, por estar
la exportacion exenta de este impuesto.

® Los documentos de transporte
Dependen del medio de transporte utilizado: terrestre, aéreo o
maritimo.

® Lista de contenidos conocida como Packing List
Aporta informacién adicional no requerida legalmente,
denotando transparencia en la operacion.

® Documento Unico Administrativo DUA
Documento esencial en el transito documental de exportacion e
importacion con caracter de declaracién tributaria.

@ Certificado de origen
Acredita el pais de origen de la mercancia de cara al tratamiento
arancelario.

@ Certificado EUR 1
Acredita a la Union Europea como territorio de origen de la
mercancia para, en su caso, beneficiarse del tratamiento

¢Como afecta el IVA a una
exportacion?
Con caracter general, la exportacion esta exenta de IVA.

Logicamente, de esta forma las mercancias espanolas pueden
acceder a los mercados internacionales en las mismas
condiciones que las procedentes de otros paises, ya que todas
tributaran el tipo impositivo del pais de destino de las
mercancias.

Para poder aplicar la exencion es necesario que el producto
salga efectivamente del territorio de la Unidn Europea.

Por ello, no olvides conservar los documentos justificativos de la
operacion durante el plazo de prescripcion del impuesto:
facturas, documentos de transporte y documentos aduaneros.

Formularios oficiales:

® Modelo 300 y 310 de Declaracion - liquidacion periddica del
IVA.

® Modelos 330 y 332 para exportadores y otros operadores
economicos.

preferencial otoriado a la UE.
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El Instituto Espafol de Comercio
Exterior — ICEX

s Es una entidad publica empresarial de ambito
nacional que tiene como misién promover la
internacionalizacién de las empresas espafolas.

Creado en 1982 mediante el Real Decreto
6/1982 como Instituto Nacional de Fomento de
la Exportacion (INFE), adopté su actual
denominacion en 1987. Esta adscrito al
Ministerio de Economia y Competitividad, a
través de la Secretaria de Estado de Comercio.

Presta sus servicios a través de:
+ 31 Direcciones Provinciales y Territoriales de Comercio
en Espafa
+ 97 Oficinas Econdmicas y Comerciales en el exterior
+ 13 Centros de Negocios en el extranjero

La Direccion Territorial de Comercio es la responsable de la
ejecucion de las actividades de inspeccién y asistencia técnica,
certificaciones de calidad, promocidén, formacion e informacion para
las empresas de la Comunidad Auténoma. Puede tener adscritas
distintas Direcciones Provinciales.

!! !ose !UIS !e !|!are!a, l!, I|an!a !!

Instrumento autondémico de promocion
exterior

Aragon Exterior AREX, nacié en 2005 como una empresa publica
del Gobierno de Aragodn, adscrita al Departamento de Economia
y Empleo, con el objeto de impulsar la internacionalizacién de la
economia aragonesa.

ferior |

h_-.‘

Aragdén Exterior ofrece a la empresa distintos servicios de
internacionalizacion que desempefia a través de su estructura
en Aragon y de su Red Internacional de Oficinas, distribuida por
todo el mundo:

« Servicios personalizados: Estudios de mercado, busqueda de con-
tactos, viajes de prospeccién, apoyo a la implantacion.

« Acciones de promocidn sectoriales: Organizacion de participacion
en ferias, misiones comerciales, encuentros empresariales.

* Programa Tedex: Contratacién de técnicos de desarrollo exterior
en Aragon y en el extranjero.

« Servicio de Interpretacion telefonica: Servicio ofrecido a las em-
presas aragonesas de forma gratuita. En mas de 30 idiomas.

¢ Asesoramiento en licitaciones internacionales.

e Proyectos I+D+I



Camaras de Comercio

Las Camaras de Comercio son Corporaciones de Derecho Publico
gestionadas por las empresas que tienen como finalidad la
representacion, promocién y defensa de los intereses generales
del comercio, la industria y la navegacion (Art. 1.3, Ley 3/93).
La red nacional esta compuesta por 88 Camaras.

@amara C/ Santo Angel de la Guarda, 7

Huesca 22005 Huesca

Las Camaras trabajan fundamentalmente en:

® Internacionalizacién de la empresa.

® Formacion empresarial.

® Apoyo a la creacidn y consolidacion de la empresa.
® Innovacién y TICs.

En el campo de la internacionalizacién, las Camaras impulsan la

apertura al exterior de las empresas favoreciendo su actividad

exportadora a través de distintas vias de actuacion:

® Promocién y apoyo colectivo a la exportacion.

® Pplanes individuales de inicio a la exportacion.

® Formacidn: Seminarios, jornadas y cursos sobre mercados ex-
teriores.

® Servicio de consultoria: Asesoramiento a medida en los primeros
pasos de la exportacidn, importacion o inversién en otro pais.

® Gestidn oficial de documentos necesarios para la exportacion:
Certificados de origen y Cuadernos ATA.

GUIA PRACTICA PARA VENDER FUERA DE ESPANA 17

La Red de Apoyo a los Emprendedores
en el Somontano

Esta formado por la Comarca de Somontano de Barbastro, el
Ayuntamiento de Barbastro, el CEDER Somontano vy la
Asociacién de Empresarios de Barbastro.

El objetivo de esta Red es “'
mejorar la atenciébn a los
emprendedores y empresarios
del territorio con el fin de
darles un servicio mas efectivo
y un asesoramiento de mayor
calidad.

R E Ddapoyo

emprendedor
S6émontano

La Red de Apoyo a los Emprendedores del Somontano puede
ayudarte en:

® | a definicién de la idea de negocio.

® Andlisis de la viabilidad del proyecto.

® Asesoramiento sobre los tramites administrativos en la
creacidon de empresas.

® Informacion y ayuda en la gestion de subvenciones.

® Fomento de la internacionalizacién de las empresas del So-
montano.

En materia de internacionalizacién, somos el punto de contacto
mas cercano para los empresarios que estdn comenzando a
abordar la dificil tarea de comenzar a vender fuera de nuestras
fronteras.
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CENTRO DE DESARROLLO DEL

SOMONTANO

Juan de Lanuza, 3
974 3160 05

info@cedersomontano.com

'/

O'.
[ R E Dda poyo

em rendedor
Somon’rano

Comarca de

Somontano

de Barbastro

Avda. Navarra, 1
974 30 60 06
desarrollo@somontano.org

AYUNTAMIENTO
DE BARBASTRO

Plaza Constitucion, 2
974 310150
aedl@barbastro.org

ASOCIACION
de

A EMPRESARIOS
de

SOMONTANO

de
L . BARBASTRO

-

Saint Gaudens, 1
974 30 88 03
aeb@aeb.es



